Измененный скрипт партнерских программ на базе Post Affiliate Pro v.2, предустановлен: http://www.miktzoan.biz
вход админа:

user: admin
password: 306097
А. Предыдущие изменения:

Оригинальный скрипт подерживал любое количество сайтов и админов, но для админов была прозрачна статистика  по всей базе данных, а не только по их категориям, и если им были даны права управлять кампаниями, он могли управлять всеми кампаниями в системе. А также не было возможности ограничить кампании периодом или количеством транзакций. 

Сделана работа по устранению этих недостатков:

В категории добавлены функции:
1. owner – админ к которому относится задаваемая им или генадмином для него категория. админы не видят категории других админов, не управляют ими и не видят их статистику, и только генадмин имеет доступ ко всему.
2. nums – ограничение кампаний по количеству транзакций, после истечения которого кампания переходит в статус ended. Сделаны ограничения по показам, кликам, продажам и лидам. 

3. start date & end date – период, после истечения которого кампания завершается и переходит в статус ended.

4. language – язык компании, чисто информативная функция.
5. Status- со значениями: approved – утвержденная или активная, т.е доступна для партнеров категория, баннеры и ссылки должны отображаться и работать, начисляются коммиссионные. прочие статусы: 
pending – задана админом и ожидает утверждения
ended – завершена по истечении заданных периода или количества транзакций
stopped – остановлена админом
changed – изменена админом и ожидает повторного разрешения
declined – запрещена генадмином
При всех статусах кроме approved кампания блокироуется – баннеры не отображаются, ссылки не ведут на сайт админа, не учитывается статистика и не начисляются комиссионные.

Админ может остановить кампанию - перевести из approved в stopped и обратно, это право ему дается отдельно. если у админа есть право редактировать категории, то при этом отдельно дается право на автоутверждение при изменении, то есть при этом кампания останется approved. если это право не дано то компания перейдет после редактирования админом в статус changed который только генадмин сможет изменить.

6. Типы юзеров и вход в систему

6.1. Раньше один и тот же юзер не мог быть и партнером и админом хотя они все находились в одной таблице базы. Теперь партнер  после регистрации может входить и как админ с автоматическим присвоением ему профиля subadmin при регистрации. То есть нет партнеров и админов, а только юзеры. Юзеры могут использовать баланс счета (комиссионные или платное пополнение) для создания рекламных кампаний.
6.2. Изменен способ входа в систему. На главной странице отображаются общие данные -  новости и меню: Your affiliate panel и Your merchant panel и Profile и показан баланс счета. 
При входе в панель админа или партнера юзер увидит соответствующие обычные меню с добавлением ссылки Home сверху чтобы всегда можно было вернуться на первую страницу и без ссылки Profile.
6.3. Разработана версия формы входа в систему для установки на главном сайте. В форме поля Username (email), Password, выбор языка и восстановление пароля. После нажатия кнопки Login счет будет открываться в новом окне.

7. Бюджет кампаний и баланс счета.
7.1.  Добавлена опция у админов ограничивать кампании не только по количеству транзакций, но и суммарным бюджетом. Есть 2 способа назначать бюджет:
 - Budget Related - система не позволяет чтобы бюджет превысил общую сумму заработков юзера за вычетом процента комиссии сервиса, который назначается по умолчанию в Settings, но генадмин сможет менять его в редактировании профилей юзеров. Возле поля назначения бюджета отображается максимально позволенная сумма бюджета с учетом комиссии сервиса. 
- Budget VIP – юзер может назначить бюджет кампании независимо от баланса счета т.е. может иметь отрицательный баланс счета.
7.2. Добавлена функция автоматического или ручного пополнения баланса счета через платежные системы.
Необходимые доработки:

Б. Исправление багов.

1. Есть баг в функции Reports -  Top referring URLs: субадмину виден список всех партнеров, а надо – только applied партнеров, присоединившихся к его кампаниям.


2. В Reports в разделе Quick report Commissions нет строчки комиссии по кликам хотя в итоге она учитывается. Исправить. Кроме того, при запрете партнера, пока он продолжает показывать баннеры и посетители кликают по ним, продолжают начисляться комиссионные его рефералам, этого не должно быть.
3. Если админ принял партнера в кампанию, а потом запретил, баннеры этой кампании продолжают отображаться и комисии начисляться. Надо исправить.

4. В деталях кампании в партнерской панели управления комиссионные показываются с символом валюты,  даже если задаются в %. Исправить.
5. При предыдущей доработке по неизвестной причине были изменены значения числовых идентификаторов, используемых в для определения статуса юзеров и транзакций – approved, pending, declined. В результате при апдейте оригинальной базы статусы присваиваются неправильные. Надо разобраться в проблеме и либо вернуть первоначальные значения в скрипте, либо изменить базу для чего создать дамп.
Очевидно, по сходной причине стало некорректно работать управление выплатами партнерам. Уже выплаченные суммы снова возникают как неоплаченные после апдейта базы. Кроме того, при попытке создания выплаты транзакции за которые она производится, должны переводиться в другой payout status – paid, но этого не происходит, надо разобраться и исправить.

6. В главном меню и редактировании кампании баланс и бюджет показываются в $, а надо в валюте, задаваемой в общих настройках.


7. В кратких и полных описаниях кампаний невозможно использовать кавычки " и апострофы ', надо это исправить.
8. Не работает backup и  восстановление базы через панель генадмина: при попытке backup не происходит скачиваня файла, а он открывается в браузере даже при попытке сохранения в заархивированном виде. При восстановлении пишется ошибка и восстановления не происходит. Исправить – имеется скрипт до изменений, где это работает.
9. В фильтре в транзакциях список юзеров неполон, разобраться и исправить.

10. После окончания бюджета кампания должна автоматически переходить в статус stopped, но этого не происходит, разобраться и исправить.

11. В панели партнера в меню "отчеты – транзакции" не отображаются транзакции у юзеров, перенесенных из прежней базы данных, а только у новых, разобраться и исправить.
12. В панели спонсора в транзакциях отображаются все транзакции по системе включая других спонсоров, но после создания им кампании все приходит в норму, даже если эту кампанию потом удалить. Должны отображаться только транзакции по его компаниям, а если не было создано кампаний – ничего не должно отображаться. 

13. В балансе счета не должны учитываться комиссии в статусе paid.

В. Дальнейшее усовершенствование.

1. Ротация баннеров и ссылок. Нужно чтобы партнеры могли устанавливать на своих сайтах код, показывающий в случайном порядке только баннеры или только ссылки всех кампаний, выбираемых по признакам языка кампании и статуса партнера в кампании – если он approved. У партнера в панели на странице Banners/links должен быть над фильтром коды ротатора баннеров и ротатора ссылок и список доступных языков из таблицы кампаний, наименования языка должно присутствовать в коде ротатора с тем чтобы партнер мог вставить язык по своему выбору. Разработчику будут переданы коды 3-й версии программы, где разработан ротатор и можно использовать оттуда идеи. Есть еще один прототип скрипта с подобными ротаторами.


2. Оптимизация базы данных. В 3-й версии Post Affiliate Pro разработан метод сжатия информации о старых кликах и показах с целью уменьшения размера базы данных – удаление подробных данных с оставлением наиболее общих, архивных, и суммирование однотипных транзакций с сохранением финансовой информации. Необходимо применить его в данной версии.

3. Доработка функции партнерской программы вида pay-per-click:

3.1. Отслеживание уникальных кликов не только по IP как теперь , а и по кукиз – ИД компьютера, а также считывание ИД браудера – для выявления читеров. Показ этих данных в таблице транзакций.
3.2. Возможность назначать временной интервал между кликами индивидуально для каждой кампании, а не в целом по системе как теперь.
3.3. Кампания "заинтересованные посетители": при этов комиссия начисляется за посещение нескольких разных страниц рекламируемого сайта. Спонсор задает не 1 а несколько УРЛов и минимальное количество посещений разных страниц из списка с одного и того же IP, после которых буден начислена комиссия. 
Есть прототип скрипта с большинством нужных функций для п. 3.1 и 3.2.
4. Коммуникации. Массовая рассылка электронной почты не работает при большом количестве юзеров, нужен крон для рассылки порциями, можно применить с 3-й версии и есть еще прототип из другого скрипта который можно использовать. В письме партнера генадмину отправка должна идти с адреса партнера а не админа как это теперь. Также предусмотреть возможность кодировки темы и контента по желанию админа при массовой рассылке партнерам так, как в 3-й версии. Кодировка письма партнера генадмину включая тему должна браться из языкового файла  в соответствии с версией из которой он вошел в систему.

5. Транзакции. Нужно добавить сортировку транзакций по админам тоже, теперь это возможно только по партнерам и кампаниям.

6. Необходимо добавить в таблице юзеров у генадмина столбцы баланса счетов и суммарной комиссии с использованного баланса за их рекламные кампании, с сортировкой.

7. На странице Applied Users  - запросов на присоединении к кампаниям спонсоров - сделать постраничный вывод данных как в остальных таблицах и назначить в фильтре статус по умолчанию pending а не approved как теперь. Также добавить фильтрацию по кампаниям

8. В выпадающих списках юзеров и кампаний в фильтрах сделать алфавитный вывод по фамилиям юзеров и названиям кампаний, а не по времени регистрации как теперь. В фильтре транзакций добавить фильтрацию по кампаниям
9. Убрать у юзеров в панели спонсоров возможность выбирать вид в таблице транзакций – оставить ее только генадмину.

10. При начислении комиссионных партнерам проверять остаток бюджета кампании. Если сумма комиссии превышает остаток бюджета, начислить комиссию, но в особом статусе "overbudget" при котором транзакция не отображается у заработавшего ее партнера, и одновременно остановить кампанию. Если спонсор увеличит бюджет кампании, но на сумму, меньшую чем  его задолженность, не позволять активировать кампанию вновь. Если спонсор увеличил бюджет на достаточную сумму, позволить ему изменить статус транзакции.
11. В панели партнера в отчете о транзакциях добавить столбец с названием кампании за которую была начислена комиссия.

12. У генадмина добавить в фильтрах списка партнеров поиск по логину (email) и по УРЛ сайта.

13. Изменение оригинальной базы данных. Понадобится дамп, запуск которого внесет все необходимые изменения и добавления в оригинальную базу данных.

Разработчику будет дан доступ по ФТР и к демо базе данных через хостинговую панель и PHPmyadmin.

Проект будет развиваться дальше. Если работа будет выполнена качественно и в срок, будем заинтересованы в дальнейшем постоянном сотрудничестве.
