


MARK04

КЕЙСЫ
ВКОНТАКТЕ
Проведение рекламных кампаний с помощью таргетированной рекламы



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
МЕЖДУНАРОДНАЯ 
ФЕДЕРАЦИЯ
КОННОГО
СПОРТА

ЗАДАЧА

За время проведения олимпийскихигр
сделать максимально возможный охват
постов и увеличить количество
подписчиков.

ЧТО СДЕЛАНО

Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Вступлений: +7 012
Цена вступления: 5,3 руб
(KPI был 10-20 руб)



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
КЛИНИКА
«EL-CODE CLINIC»

ЗАДАЧА
Cделать качественную рекламу и
недорогие лиды для центра.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Количество заявок: +46 шт
Цена заявки: 216 руб



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
ФРАНШИЗА 
«KINGSMAN»

ЗАДАЧА
Привлечь заявки на покупку франшизы 
курсов поп подготовке к ЕГЭ и ОГЭ. Оценить 
стоимость привлеченного лида. 

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Заявок: 16шт
Стоимость заявки: 296 руб



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
МОЛОДЕЖНАЯ 
БРЕНДОВАЯ 
ОДЕЖДА
«UNITED SHOP»

ЗАДАЧА
Привлечь живых подписчиков, выявить 
лучшую аудиторию, которая даст 
наименьшую цену подписчика + продажи в 
группе.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Подписчиков: +1048
Цена вступления: 5,1 рубль



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
ПЕЙНТБОЛ И 
ЛАЗЕРТАГ
КЛУБ «ДЕСЯТКА»

ЗАДАЧА
Клиент соорудил в реальности карту Dust2 
из игры Counter Strike. Протестировать 
различные ЦА и выявить стоимость заявки 
из ВКонтакте.

ЧТО СДЕЛАНО

Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Заявок: 45 шт
Стоимость заявки: 112 руб



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
ПРАВИТЕЛЬСТВО 
СЕУЛА

ЗАДАЧА

Правительство Сеула решило провести 
конкурс с участием Виктора Ана. Период 
проведения конкурса с 21 ноября по 11 
декабря. KPI выставлены - цена клика на 
сайт по всем источникам из ВКонтакте и 
Яндекс Директ не должна превышать 40 
руб за весь бюджет.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ

Приняли участие в конкурсе: +2620 чел
Цена 1 участника: 244 рубля



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
КУРСЫ
«BROW MASTER»

ЗАДАЧА

собрать Целевую аудиторию на курсы по 
микроблейдингу, которые вот-вот уже 
стартуют. По проекту стоит цель собрать 
группу (по 10 человек или индивидуальное 
обучение) и подготовить остальные 
направления.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Количество заявок: +59 шт
Цена лида: 83,4 руб



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
ОБУВЬ РУЧНОЙ 
РАБОТЫ
«IKI SHOES»

ЗАДАЧА
Привлечь в сообщество целевых клиентов, 
которые закажут обувь ручной работы.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Вступлений: +960 чел
Цена 1 вступления: 10,3 руб
Заявок: 39 шт
Цена 1 заявки: 255 руб

В 
наст
ояще



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
СТРОИТЕЛЬНАЯ 
КОМПАНИЯ 
«МОБИЛ СТРОЙ 
XXI»

ЗАДАЧА
Увеличить количество участников в 
сообществах компании. Провести тестовую 
кампанию, выявить лучшую стоимость 
подписчика и проверить на объемах эту 
стоимость.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Вступлений: +2171 чел (коммерческое)
Цена подписчика: 23 руб
Вступлений: +6681 чел (тематическое)
Цена подписчика: 13,6 руб



КЕЙС ВКОНТАКТЕ
«WINDOWS 
HELLO»

ЗАДАЧА
Увеличить охват публикации на сайте (300 
000 чел) про новую систему Windows hello, 
которая распознает даже близнецов!

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории через 
парсеры. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Охват: 458 000 чел
Цена: 43 руб за 1000 чел



MARK04

КЕЙСЫ
FACEBOOK
Проведение рекламных кампаний с помощью таргетированной рекламы



КЕЙС FACEBOOK
НЕБЕСНЫЕ 
ФОНАРИКИ В 
ПОРТУГАЛИИ

ЗАДАЧА
Привлечь целевых клиентов, выявить
лучшую аудиторию, которая даст меньшую
цену заявки + проработать скрипты продаж

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории. Проведена 
рекламная кампания. Выявлены 
аудитории, которые дают наилучший 
результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Заявок: 126шт
Стоимость заявки: 1,66 Евро ( 133 руб)



КЕЙС FACEBOOK
ДЕТЕЙЛИНГ 
СТУДИЯ
«DETAILING TIME»

ЗАДАЧА
Провести тестовую рекламную кампанию. 
Cделать качественную рекламу и
недорогие лиды для центра.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории. Проведена 
рекламная кампания. Выявлены 
аудитории, которые дают наилучший 
результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Количество заявок: 395
Цена 1 заявки: 1,15$ (62 рубля)



КЕЙС FACEBOOK
ШКОЛА 
ПЛАВАНИЯ «I CAN 
SWIMMING»

ЗАДАЧА
Привлечь целевую аудиторию взрослых и 
состоятельных людей на бесплатное 
первое занятие, которые готовы 
тренироваться и учиться правильно 
плавать.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Заявок: 263 шт
Стоимость заявки: 112 руб



КЕЙС FACEBOOK
ВЕБИНАР ДЛЯ 
ЖЕНЩИН 
«FAMILY3»

ЗАДАЧА
Собрать аудиторию на вебинар. Выявить 
лучшую целевую аудиторию, которая дает 
наименьшую стоимость регистрации.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории. Проведена 
рекламная кампания. Выявлены 
аудитории, которые дают наилучший 
результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Количество регистраций: +617 шт
Цена 1 регистрации: 27 руб



КЕЙС FACEBOOK
«ИНТЕРЕСНЫЙ 
ДЕТСКИЙ САД»

ЗАДАЧА
Провести тестовую кампанию. Выявить 
лучшую целевую аудиторию, которая дает 
наименьшую стоимость регистрации.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории. Проведена 
рекламная кампания. Выявлены 
аудитории, которые дают наилучший 
результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Заявок: +69 шт
Стоимость 1 заявки: 420 руб



КЕЙС FACEBOOK
ДЕТЕЙЛИНГ 
СТУДИЯ 
«MARAFET 
DETAILING»

ЗАДАЧА
Провести тестовую кампанию. Выявить 
лучшую целевую аудиторию, которая дает 
наименьшую стоимость регистрации.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые аудитории. Проведена 
рекламная кампания. Выявлены 
аудитории, которые дают наилучший 
результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Заявок: +184 заявок
Стоимость заявки: 2,43$ (145 руб)



КЕЙС FACEBOOK
СТУДИЯ 
АВТОИНТЕРЬЕРА

ЗАДАЧА
Провести тестовую кампанию. Выявить 
лучшую целевую аудиторию, которая дает 
наименьшую стоимость регистрации.

ЧТО СДЕЛАНО
Проведен анализ целевой аудитории. 
Составлена mindmap-карта проекта. 
Собраны целевые. Проведена рекламная 
кампания. Выявлены аудитории, которые 
дают наилучший результат.

РЕЗУЛЬТАТ
Заявок: +819 заявок
Стоимость заявки: 93 руб



Таргет-хантерцеребро

Практика smmИнтернет-маркетинг от а до яНАШИ 
СТАТЬИ
ПУБЛИКУЮТ
ТОПОВЫЕ
SMM-
ПАБЛИКИ



БОЛЕЕ 130
ОТЗЫВОВ
ДОВОЛЬНЫХ
КЛИЕНТОВ




