
Создание и продвижение интернет магазина, как залог расширения бизнеса 

С каждым днем все большее количество коммерческих организаций и предпринимателей 
осуществляют свою деятельность с помощью корпоративных сайтов или  интернет- магазинов.  
Это неудивительно, ведь торговля через интернет - магазин удобна и выгодна как для 
потенциальных покупателей, так и для продавцов. Данный вид ведения и развития бизнеса 
отличается массой важных преимуществ, при минимуме недостатков. Интернет-магазин создает 
множество дополнительных возможностей для расширения географии торговли и привлечения 
новых клиентов и партнеров по бизнесу. Следует учитывать и то, что торговая площадка может 
иметь несколько языковых версий, а это существенно влияет на расширение торговли в других 
регионах страны или даже в соседних странах.  Основной целью создания магазина является 
расширение собственного бизнеса, увеличение объемов продаж различных товаров, услуг или 
информации. Профессионально разработанный  сайт является эффективным инструментом 
продвижения предлагаемых позиций на рынок.  

Главной целевой направленностью работы интернет-магазина несомненно являются 
продажи, поиск деловых партнеров, расширение дилерской сети или поиск новых поставщиков. 
Для достижения этой цели как раз инеобходима разработка эффективного магазина, который 
сможет приносить прибыль. Что для этого нужно? В первую очередь - это разработка стильного 
дизайна и фирменного логотипа компании, по которым покупатели сразу распознают фирму,  во- 
вторых –  продвижение и оптимизация вашего сайта в поисковых системах всемирной паутины. На 
данном этапе необходимо потрудиться над эффективной внешней рекламой интернет-магазина. 
Т.е.  нужно сделать все возможное, чтобы завлечь как можно больше посетителей на сайт путем 
рекламы вашего сайта на площадках партнеров по бизнесу и других ресурсах.  

Залогом успешного продвижения вашего интернет- магазина является наличие уникального 
наполнения сайта,  а также информативность и соответствие текстов целевой направленности 
магазина. Завершающим же этапом продвижения сайта является поддержка  его на том уровне в 
поисковиках, которого удалось достигнуть а также дальнейшее повышение его позиций. Для 
достижения этой цели  необходимо периодически корректировать список запросов, по которым 
магазин раскручивается, ключевых слов, названий блоков опубликованного контента. 
Результатом проведенной работы является рост конвертации случайных и целевых посетителей в 
покупателей, а в дальнейшем - постоянных клиентов магазина. Стабильная прибыль и регулярные 
продажи – вот главный результат разработки и раскрутки интернет- магазина! 


