	Холодильное оборудование.
	

	Описание текущей ситуации

До настоящего времени продажи холодильного оборудования в РФ осуществляются Фирмой через независимое российское общество «ХХХ». Приобретая оборудование у Фирмы, общество «ХХХ» осуществляет для клиента поставку и монтаж указанного оборудования «под ключ». 

Таможенное оформление ввозимого оборудования производится обществом «ХХХ» через «третьих лиц», ценность услуг которых заключается в экономии на уплате таможенных платежей (импортной пошлины, НДС). По коммерческим соображениям отказ от услуг «третьих лиц» в настоящее время невозможен по причине угрозы неконкурентоспособности конечной цены оборудования Фирмы для российского клиента. 

Положительно оценивая объем и тенденции российского рынка холодильного оборудования, Фирма имеет намерение самостоятельно продолжать торговую деятельность на территории РФ с привлечением:

1)
общества «ХХХ» (или иных российских организаций, уполномоченных Фирмой в других регионах РФ) - для выполнения монтажных и ремонтных работ в период гарантийного и постгарантийного срока службы оборудования;

2)
«третьих лиц» - для осуществления «льготного» таможенного оформления оборудования и уплаты таможенных платежей.

Для указанных целей Фирма готова учредить в РФ дочернее общество, переведя на него определенный объем текущих затрат, которые сегодня несет представительство Фирмы в г. Москве.


	DESCRIPCIÓN DE LA SITUACIÓN ACTUAL
Hasta el presente las ventas de la maquinaria frigorífica en Rusia se realizan por la Empresa por medio de la compañía independiente rusa “XXX”. Comprando la maquinaria de la Empresa, la compañía “XXX” realiza para el cliente la entrega, y el montage de la indicada maquinaria “llave en mano”. 
Formalización aduanera de la maquinaria importada se realiza por la compañía “XXX” por medio de la “intervención forzada”, cuyo favor consiste en la economía de la paga aduanera (arancel de importación, I.V.A.). Por razones comerciales, rechazamiento de utilizar la“intervención forzada” es imposible a causa de la falta de competitividad del precio final y de la maquinaria de la Empresa para el cliente ruso.
Apreciando positivamente el volumen y tendencias del mercado ruso de la maquinaria frigorífica, la Empresa tiene intención de continuar su actividad comercial en el territorio de Rusia  atraendo a:

1) la compañía “XXX” ( o algunas otras organizaciones rusas, apoderadas con la Empresa  en otras regiones de Rusia) para realizar obras de instalación y de rehabilitación durante el período de garantías y posgarantías de la utilización de la maquinaria.
2) “intervención forzada” para realizar una formalización aduanera “de privilegio” de la maquinaria y del pago aduanero.
Para alcanzar las metas la Empresa está a establecer una subsidaria en Federación Rusa, invirtiendo en ella algunos gastos corrientes, los que ahora cubre la representación de la Empresa en Moscú. 
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