Бюллетень исследования металлов

____________________________________________________________________________________________

Ежемесячный журнал о новых развивающихся рынках стали (часть БИЛ Глобального Сервиса Рынка Стали)

Анализ листовой и сортовой стали на развивающихся рынках. Устойчивость повышающихся цен на местном рынке продолжает давать силу развитию цен на листовую сталь во втором квартале на фоне новых развивающихся экономик. Стабильный спрос от строительной и обрабатывающей промышленности соединяются с циклом возобновляемых запасов на уровне конечного пользования, которые удерживают покупательскую деятельность на высоких уровнях. Более высокие цены на скрап и железную руду легко достаются конечным пользователям без особых усилий.

Сложность поставок на рынок сортовой стали стало сейчас очень распространено, производители в области крупных развивающихся восточных экономик ведут борьбу за обеспечение конкурентоспособных цен на стальные заготовки. Объемы экспорта из Китая были не впечатлительными в марте, что позволило производителям заготовок из России, стран СНГ, Ирана значительно повысить цену предложения. Производители сортовой стали продолжают повышать производственные расходы, что является основой для повышения договорных цен на готовую продукцию сортовой стали. Рынок США заинтересован в улучшении до начала второго квартала. Тем не менее, экспортная способность Китая остается примером для всех до конца этого года.

Обзор цен на сталь
	Март 2007: цены на сталь на развивающихся и основных рынках (1) (US$/т)

	Развивающиеся рынки
	
	Продукция из листовой стали
	Продукция из сортовой стали

	
	
	Горячекатаная сталь
	Холоднокатаная сталь
	Оцинкован-

ная сталь
	Заготовки
	Провод
	Арматурная сталь

	
	Внутренний рынок Китая

%ежемесячное изменение
	530

6%
	620

3%
	690

7%
	–

–
	432

3%
	432

5%

	
	Экспорт Китая

%ежемесячное изменение
	535

11%
	605

6%
	750 

6%
	470

12%
	490

14%
	495

10%

	
	Российский экспорт (3)
%ежемесячное изменение
	560

11%
	640 

8%
	750

0%
	525

14%
	590

10%
	820

9%

	
	Внутренний рынок России (2)
	665
	730
	890
	–
	–
	710

	
	Турецкий экспорт

%ежемесячное изменение
	580

0%
	625

1%
	830

0%
	550

15%
	590

10%
	600

6%

	
	Внутренний рынок Индии

%ежемесячное изменение
	600

7%
	720

6%
	870

2%
	–

–
	–

–
	–

–

	
	Индийский экспорт

% ежемесячное изменение
	600

15%
	570

6%
	840

8%
	–

–
	–

–
	–

–

	Основные рынки
	Р-н Персидского залива

%ежемесячное изменение
	600

6%
	620

2%
	850

4%
	560

14%
	600

18%
	620

11%

	
	Экспорт Латинской Америки

%ежемесячное изменение 
	510

1%
	600

11%
	750

3%
	490

10%
	510

5%
	525

3%

	
	Внутренний рынок США (5)
%ежемесячное изменение
	578

0%
	683

2%
	825

0%
	–

–
	742

0%
	639

7%

	
	Внутренний рынок ЕС (в среднем) (6)

%ежемесячное изменение
	631

(3%)
	749

0%
	830

2%
	–

–


	742

0%
	780

7%

	
	Японский экспорт

%ежемесячное изменение
	510

(4%)
	610

(2%)
	820

4%
	–

–
	–

–
	530

3%


Сноски: 1) Цены являются базисными; наиболее распространенный товарный сорт для местных заказов в данном месяце, на будущие поставки, в зависимости от изменения срока реализации заказов;

2) Москва/ Ст. Петербург продавец/ металлургический комбинат; средняя цена $/т;

3) Экспорт оцинкованной стали Темиртау;

4) Стоимость доставки в главный порт Китая /ASEAN;

5) Основные цены металлургических заводов среднего Запада;

6) Установленные Европой закупочные цены.

Существует небольшое беспокойство относительно направления цен в течение короткого периода времени. Достаточно низкие уровни запасов у покупателей из Китая и Азии связаны с дефицитом на Ближнем Востоке, Европа должна поддержать покупательскую деятельность, а также цены в ближайшие 2 месяца. Кроме этого БИЛ ожидает некоторых изменений, особенно во второй половине 2007 года на фоне активного экспорта Китая, который все равно будет частично зависеть от повышенных расходов на изготовление стали. 

Прогнозы цен на сталь__________________________________________________________

	Цены на экспорт/импорт продукции из листовой стали на развивающихся рынках $/т
___ доставка плит по Черному морю

---- стоимость импортированной горячекатаной стали в Китай

____ стоимость импортированной холоднокатаной стали в Китай

____ доставка бразильской оцинкованной стали 


	Цены на экспорт/импорт продукции из сортовой стали на развивающихся рынках $/т
___ доставка заготовок по Черному морю в СНГ

____ импорт арматурной стали в р-н Персидского залив 

____ стоимость и доставка турецкой арматурной стали




	-Оптовые цены возрастают на развивающихся рынках

-Ценовая политика Китая еще не конкретизирована

_Внутренний рынок России занимает прочные позиции




Анализ продукции листовой стали         

	Цены в Китае возрастают…..
	Цены на товары из листовой стали стабилизируются на развивающихся рынках в течении марта. Однако, прибыль не может быть устойчивой  везде. Решение о повышении цен со стороны китайских комбинатов не может быть полностью оправдано спросом на внутреннем рынке. Количество запасов низкое, а цены на сырье могут возрасти. Однако при снижении экспортной деятельности, спрос на внутреннем рынке должен был остаться высоким, чтобы не допустить скольжение цен.

	И в России, где спрос устойчивый… 
	Оказывается, в России больше ценовых ограничений, хотя и высокий объемы промышленного производства и строительный бум  создают высокий спрос. На данный момент, российские комбинаты  продают большее количество продукции из листовой стали отечественным покупателям, чем  в течении 2006 года. В связи с этим, цены на внутреннем рынке Турции повысились, а турецким покупателям  пришлось заключать торговые сделки с другими странами.


	Цены на продукцию из листовой стали на развивающихся рынках в марте 2007 г. (1) ($/т)

	
	Листы
	Пластины из горячекатаной стали
	Горячекатаная сталь
	Холоднокатаная сталь
	Оцинкованная сталь

	Внутренний рынок Китая(2)
%ежемесячного изменения
	–

–
	550

3%
	530

6%
	620

3%
	690

7%

	Китайский экспорт

%ежемесячного изменения
	–

–


	–

–
	535

11%
	605

6%
	750

6%

	Импорт юго-восточной Азии

%ежемесячного изменения
	470

6%
	600

5%
	530

1%
	605

1%
	800

0%

	Внутренний рынок России
	–
	–
	665
	730
	890

	Российский экспорт (Балтийское/ Черное море)

%ежемесячного изменения
	480

9%
	580

5%
	560

11%
	640

8%
	750

0%

	Российский экспорт (Дальний Восток)

%ежемесячного изменения
	470

7%
	–

–
	530

5%
	610

3%
	–

–

	Украинский экспорт (Черное море)

%ежемесячного изменения
	450

5%
	565

4%
	530

6%
	600

9%
	–

–

	Турецкий экспорт

%ежемесячного изменения
	–

–
	–

–
	580

0%
	625

1%
	830

0%

	Внутренний рынок Индии

%ежемесячного изменения
	–

–


	–

–
	600

7%
	720

6%
	870

2%

	Индийский экспорт

%ежемесячного изменения
	–

–
	–

–
	590

13%
	570

6%
	840

8%


	Импорт в регион Персидского залива(стоимость с доставкой) 

%ежемесячного изменения
	–

–
	580

1%
	600

11%
	620

2%
	850

4%

	Экспорт Латинской Америки

%ежемесячного изменения
	460

7%
	550

0%
	510

6%
	600

11%
	750

3%

	Внутренний рынок средне восточного региона США

%ежемесячного изменения
	–

–
	892

0%
	578

0%
	683

2%
	825

0%

	Японский экспорт

%ежемесячного изменения
	–

–
	–

–
	510

(4%)
	610

(2%)
	820

4%


Региональные лидеры :Китай
	Комбинаты поднимают цены, следуя местным прибылям
	Цены на горячекатаную сталь продолжили возрастать в марте на фоне сочетания устойчивого спроса и рыночной спекуляции. В начале месяца, цены на местном рынке на материалы возросли приблизительно с Rmb4 100 / тонн ($ 530/т) до Rmb 150-200 ($ 20-26/т) в середине февраля. В ответ на эти повышения , основные производители, включая Баостил и Шаганг, объявили о значительном повышении цен на второй квартал в своих прейскурантах. 

Остальные производители похоже последуют этому примеру, результатом чего могут быть дальнейшие повышения цен на 30$ за поставки горячекатаной листовой стали, до 550$ за тонну до конца месяца. 

БИЛ понимает, что эти увеличения не затронут холоднокатаную и оцинкованную. Рыночной основой для этих товаров является менее подходящая, чем для горячекатаной стали, цена. В прошлом месяце цены на холоднокатаную и оцинкованную сталь возросли до Rmb 100-150/т ($14-20/т). Средняя цена на холоднокатаную сталь составляла Rmb 4700-4900/т ($ 610-630/т), в то время как цена на оцинкованную сталь достигла отметки Rmb5380/т ($695/т).

Увеличение цен на горячекатаную сталь на местном рынке в месяц частично объясняется условиями основного рынка. БИЛ понимает, что запасы стали в Китае составляют приблизительно 6,7 млн. тонн, что является остатком от 8,5-9 млн. тонн в прошлом году – скачек в 25%. 

Таким образом, ожидается что деятельность по пополнению запасов может сохранить цены на таком уровне в течении короткого промежутка времени. Более того внезапное решение Индии о повышении налога на $7/т на экспорт железной руды стало толчком для повышения цен. Не похоже, что это будет иметь мгновенный эффект на производственные расходы. В Китае есть 40 млн. тонн железной руды, которая ожидает доставки в портах Китая. Этого достаточно, что бы удовлетворить непосредственные нужды. Тем не менее это подкрепило идею о том, что повышение цен было оправданно. 




	Повышение цен не может быть постоянным. 
	В настоящее время основной вопрос относительно отечественного рынка Китая заключается в правильности сложившегося впечатления .Согласно некоторым докладам, покупатели возвратились на рынок после двухнедельного периода слабой покупательской активности до и в течении рождественских каникул. Предприниматели из Европы также сообщили о малом количестве торговых предложений на экспорт от основных китайских комбинатов по изготовлению горячекатаной стали, что указывает на то, что китайские комбинаты уверенны в заключении выгодных сделок с отечественными потребителями. Также существуют предположения, что китайские комбинаты вероятно получат преимущество на мировых рынках стали и перерыв в бизнесе, вызванный рождественскими каникулами с целью тестирования внутреннего рынка новыми ценами возрастет.

На данный момент, спрос кажется стабильным, хотя очевидно, что не требуется много усилий , чтобы предложение на внутреннем рынке Китая намного превышало спрос. Два последних события имеют поводы для беспокойства.

· В январе 2007 в Китае добыча необработанной стали в месяц достигла отметки 38,4 млн. т, годовой прирост на 27,3 % согласно данным IISI. БИЛ считает, что менее 60% общей выработки необработанной стали в Китае составляет горячекатаная листовая сталь. Новые производительные способности в Китае более продуктивны чем в других странах. Только Германия и Испания могли набрать такие же ежегодные обороты, хотя их доля в мировом производстве гораздо меньше. А также данные IISI , свидетельствуют о том, что в Китае производится около 35% общего мирового выпуска необработанной стали в январе 2007 года.

· Признаки снижения объемов экспорта китайской горячекатаной стали впервые были зафиксированы в июне 2006 года. Экспорт китайской горячекатаной стали в декабре 2006 и январе 2007 снизился на 32,6% и достиг отметки 1,1 млн т, сравнительно с показателем в 1,64 млн т.



	Появился риск повышения предложения
	2 эти события указывают на то, что в этом году китайский рынок должен получить большее количество обработанной стали чем в 2006 году. На практике, это сложнее, так как китайские комбинаты считают неприемлемым экспортировать столько материалов, - особенно в Западную Европу также как делали это во второй половине 2006 года.

Еще рано говорить о дальнейшем падении цен в связи с резким уменьшением объемов экспорта горячекатаной стали в декабре 2006- январе 2007 года.

Однако, Китай должен пойти на уступки после обвинений со стороны США в оплате нелегальных экспортных субсидий после жалобы, которая была подана МТО. Оба правительства имеют 2 месяца (до начала апреля) для принятия решения. За этим может последовать слушание, до того как МТО утвердит состав присяжных, при условии, что эта жалоба останется в силе.



	Снижение налогов все еще ожидается.
	Китай не намерен способствовать продолжению этой дискуссии, предсказывали, что китайское правительство предпримет незаконные действия по снижению экспорта. Пока, китайское правительство вынуждено делать так; неуверенность, что это было спровоцировано и покупателями, и производителями, является одним из факторов снижения экспортных поставок с Западной Европы в начале 2007 года. Снижение скидок все еще ожидается, но о принятии таких действий говорится уже реже, чем в начале февраля.

Окончательное решение ожидается либо в конце марта, либо в начале апреля. Забегая вперед, экспорт китайской листовой стали затруднен, так как цены производителей уже не есть такими конкурентоспособными, как  в четвертом квартале 2006 года. Цены на продажу горячекатаной стали возросли с €410 -420 /т ($537-550/т) в Северную Европу во время рождественских каникул до €460/т ($602/т) до конца февраля. Предприниматели из Европы ожидают, что предложения китайских комбинатов на горячекатаную сталь, из которых большинство уже сделано – возрастут до 480-490 евро/т ($629-642/т), хотя они и рассчитывают на заключение сделок с покупателями по таким ценам. Их отношения могут изменится к концу марта, если станет известно, что европейские комбинаты смогут увеличить цены поставки горячекатаной и холоднокатаной стали на 30 евро/т ($40/т) во втором квартале. Если все обстоит так, то не похоже на то, что цена, которая существовала на европейском рынке на экспорт китайских материалов, будет наблюдаться еще раз.

	Перспективы на рынке китайской листовой продукции
	БИЛ ожидает повышение цен на внутреннем рынке аж до начала апреля. До того времени, запасы должны были пополниться, устранив тем самым один из факторов , способствующих покупательской деятельности в этом году. Из-за этого запасы уже были пополнены, китайский рынок не собирается дальше повышать цены, даже если спрос окажется выше ожидаемого. Трудно представить как спрос может быть на равных с постоянно увеличивающейся производственной мощностью Китая. Следовательно, США прогнозирует падение цен на листовую сталь во втором квартале, если отечественные цены однажды изменятся, такие действия повлияют на экспортную политику.


	Привлекательные цены на внутреннем рынке России были одной из причин маленьких объемов экспорта

____  цены на горячекатаную сталь на внутреннем рынке (LHS)

––––  наценка на экспортную цену (RHS)


	Стабилизация экспортных цен на горячекатаную сталь из России совпадают с ценами на горячекатаную сталь в США

____ Цены на горячекатаную сталь в Средне западном регионе США

____  Цены на экспорт российской горячекатаной стали по Черному морю 




Региональный лидер : страны СНГ и Восточной Европы.

	Повышенные цены на экспорт в СНГ
	Цены на экспорт украинской и российской горячекатаной стали значительно возросли в этом месяце. БИЛ знает о высоком спросе на отечественные товары, особенно в России. Как результат, российские комбинаты уверенны в повышении цен до $60/т на горячекатаную сталь. Сталь из СНГ и Восточной Европе пользуется высоким спросом в Турции, где предприниматели и фирмы, имеющие дело с готовой продукцией столкнулись с повышениями цен со стороны самого крупного объединения стран- производителей стали «Эрдемир». Однако, некоторые покупатели отказались платить цену в $600/т горячекатаной стали, которую предлагали «Северсталь» и ММК.

Материалы были заказаны на комбинате «Кремыковцы» в Болгарии по приблизительной цене $530-540/т за фоб по Черному морю. Было заключено ограниченное количество сделок по цене $550-560/т на российскую сталь за фоб по Черному морю. Цены на российскую сталь также возросли в этом месяце. Известно, что российские комбинаты хотят достичь цены $500/т на товары за фоб по Черному и Балтийскому морям в апреле, что и будет повышением на $40-50/т, по сравнению с предыдущим месяцем. Цены на листовую сталь сопровождались уменьшением количества предложений со стороны Китая, Бразилии и Ирана.

	Российские комбинаты думают об удовлетворении внутреннего спроса
	Общее повышение цен на экспорт в России является признаком увеличения объемов продукции из листовой стали, которую лучше продавать на отечественном рынке, чем за рубеж. Общий импорт российской листовой стали достиг отметки 3 млн. тонн в 2006 г. Годовой прирост составил 30%. В течение этого же промежутка времени объем экспорта упал на 7%, до 10 млн. тонн. БИЛ считает, что эта тенденция стала более явной в период этого квартала. Это мнение поддерживается сообщениями о том, что российские и украинские производители делают меньшее количество предложений покупателям с Восточной Азии, нежели год назад. К тому же очевидно, что российский экспорт в район Персидского залива замедлился. 

	Дальнейшее повышение цен возможно.
	БИЛ считает, что российские и украинские производители могут получить дальнейшие выгоды в апреле до того, как цены выровняются. Но это произойдет уже после 2 квартала. Показатели указывают на то, что спрос в России останется устойчивым в ближайшее время. Промышленное производство на 8,4% выше, чем было в начале 2006 г. Страна является свидетелем строительного бума. Высокие цены на сырье, особенно на скрап, также свидетельствуют о том, что цены скорее будут возрастать, чем падать.


	Диаграмма. Объемы экспорта китайской горячекатаной стали резко упали в январе 2007 г.

____   Объемы экспорта китайской горячекатаной стали в месяц

	Диаграмма. Объемы российского экспорта продукции из листовой стали, не включая плиты/листы, резко понизились с июля 2006 г.




Региональные лидеры: Индия и Ближний Восток

	Цены растут, несмотря на вмешательство правительства
	Поднимая цены на листовую сталь в марте, индийские комбинаты показывают такие же тенденции, как комбинаты в России и Китае. Цены на внутреннем рынке приносят меньше дохода, чем цены на рынке экспорта, т.к. правительство не предоставляет комбинатам свободы ценовой политики. «Тата Стил» заявил о своем намерение увеличить цены на горячекатаную сталь до Rs27 000 ($610/т) в марте, повышение приблизительно на $20–30/т по сравнению с прошлым месяцем. Однако остается неясным, было ли это повышение вообще. БИЛ понимает, что «Испат Индастрис», «ДжСВ Стил», «СЕИЛ», и «Тата Стил» договорились позднее понизить цены до Rs26 000–27 000/т ($588–610/т) на продукцию в марте; Повышение составляет $10–20/т. Вероятно индийское правительство попросило их об этой услуге, что свидетельствовало об обеспокоенности относительно нарастающего давления в индийской экономике.

	Предложение цены на экспорт возрастает.
	Пока остается неясным, как решение комбинатов оказало влияние на цены на экспорт. Хотя, возможно, что это могло контролировать резкие недавние повышения. Индийские комбинаты намного увеличили цены. Горячекатаная сталь на экспорт была предложена по цене $650/т, хотя, понятно, что сделки заключались по цене близкой к 620-630/т. Экспортные цены на оцинкованную сталь покрыли потери за последние 2 месяца, которые были вызваны падением цен на цинк. Индийская оцинкованная сталь (275г/м² цинковое покрытие толщиной в 1 мм) продается по цене $870/т за фоб в начале месяца, что является на $70 /т больше, чем в предыдущем месяце.

понижение объемов импорта горячекатаной и оцинкованной стали на Ближнем Востоке может снизить цену, начиная с данного момента и до конца апреля. Предложение цен от российских и китайских комбинатов увеличилось, в результате чего покупатели неохотно заключали договора. Предприниматели и фирмы, которые имеют дело с готовой продукцией в ОАЭ, понимают, что благоприятным периодом для пополнения запасов были декабрь и январь. Бил надеется, что этого ассортимента будет достаточно для удовлетворения спроса в мае-июне, после чего ожидается, что объемы импорта снова возрастут. В настоящее время для «Мобаракех Стил» до сих пор является выгодным продавать горячекатаную сталь в район Персидского залива по цене $610-620/т. Иначе спрос на Ближнем Востоке будет удовлетворен компаниями «Сауди Айрон», «Стил Компании», а также египетскими производителями стали, которые продают ее по цене $600/т за фоб.


	Настоящие и будущие цены на сталь на развивающихся рынках

	
	Российский экспорт
	Турецкий экспорт
	Внутренний рынок Китая
	Экспорт Лат. Америки
	Внутренний рынок Индии
	Импорт в р-н Персидского залива

	
	ГК сталь
	ХК сталь
	ГК сталь
	ГК сталь
	ХК сталь
	ГК сталь
	ХК сталь
	ГК сталь
	ГК сталь
	Оцинков. сталь

	Март-06
	425
	510
	460
	423
	620
	425
	520
	534
	450
	680

	Апр-06
	455
	530
	470
	485
	660
	450
	540
	556
	480
	700

	Май-06
	480
	550
	470
	511
	660
	480
	560
	570
	500
	700

	Июнь-06
	520
	600
	540
	525
	660
	530
	620
	586
	550
	775

	Июль-06
	588
	655
	608
	565
	670
	600
	615
	600
	600
	887

	Авг-06
	578
	645
	605
	525
	652
	600
	605
	610
	585
	844

	Сен-06
	500
	590
	590
	511
	620
	585
	600
	590
	535
	850

	Окт-06
	495
	590
	585
	510
	600
	580
	570
	545
	520
	800

	Ноя-06
	505
	580
	560
	505
	590
	540
	540
	540
	530
	800

	Дек-06
	490
	569
	550
	460
	580
	500
	530
	530
	505
	790

	Янв-07
	510
	575
	570
	480
	600
	480
	540
	550
	525
	775

	Фев-07
	505
	590
	580
	500
	600
	480
	540
	560
	540
	815

	Март-07
	560
	640
	580
	530
	620
	510
	600
	600
	600
	850

	Апр-07
	580
	650
	590
	540
	630
	515
	600
	600
	615
	860

	Май-07
	590
	650
	600
	520
	640
	515
	600
	590
	612
	880

	Июнь-07
	550
	630
	610
	500
	615
	510
	620
	590
	610
	860

	Июль-07
	525
	630
	600
	500
	615
	520
	630
	580
	600
	850

	Авг-07
	510
	620
	600
	500
	610
	510
	640
	580
	600
	850

	Сен-07
	500
	620
	600
	500
	610
	510
	640
	580
	600
	850


Источник: БИЛ

Сноска: Все цены в $/м.т, цены на импорт в р-н Персидского залива исключают тариф, цены зависят от стоимости перевозки.

	Анализ товаров из сортовой стали
	· В мире цены на заготовки повышаются;

· …наличие товаров сокращается;

·      Цены на сортовую сталь следуют тенденции

	Китай повышает цены для иностранных покупателей
	Цены на сортовую сталь продолжают стабилизироваться на международных рынках в течение последних 4 недель, несмотря на текущее повышение цен. Экспорт Китая продолжает подчинятся покупательской деятельности на внутреннем рынке в течение периода рождественских праздников в стране. С конца февраля слухи о налоговой реформе на китайский экспорт продолжают оказывать влияние на экспортные цены. Ожидаемое увеличение налога на экспорт полуобработаной стали от 10-15% послужило толчком к обсуждению о том, что цены на экспорт китайских заготовок повысятся на 20% после того, как реформа вступит в действие. В действительности цены на китайский экспорт увеличились в 2 раза, доказав этим, что заключение необдуманных сделок может иметь огромное влияния на рынок цен.

	Цена на сортовую сталь растут, несмотря на низкую покупку
	В этом месяце повышение цен было вызвано нежеланием производителей делать покупателям скидки на товары, несмотря на временное понижение спроса на товар. БИЛ считает, что цены возрастают в Китае, несмотря на то, что покупатели из Вьетнама и Гонконга остаются вне рынка. Это же является характерным для производителей из России, Турции и Украины, чьи усилия перейти на более высокую цену на скрап привели к более высоким ценовым предложениям на Ближнем Востоке и в Северной Африке. Тем не менее, покупательская деятельность остается зависимой от небольшого количества предприятий на Ближнем Востоке, которые производили заказы в течение последних нескольких недель.

	
	

	Цены на рынке сортовой стали в марте 2007 г. (1) ($/т)

	
	Заготовки
	Арматурная сталь
	Провод (6)
	Детали (3)

	Внутренний рынок Китая (2)

%ежемесячного изменения
	–

–
	445

5%
	432

3%
	–

–

	Китайский экспорт

%ежемесячного изменения
	470

12%
	495

10%
	490

14%
	–

–

	Импорт юго-восточной Азии

%ежемесячного изменения
	500

4%
	550

4%
	555

3%
	–

–

	Внутренний рынок России
	–
	710
	–
	742

	Российский экспорт

%ежемесячного изменения
	525

14%
	600

22%
	585

22%
	625

9%

	Украинский экспорт

%ежемесячного изменения
	–

–
	585

22%
	575

22%
	610

10%

	Турецкий экспорт 

%ежемесячного изменения
	550

15%
	600

6%
	590

10%
	–

–

	Импорт в р-н Персидского залива

%ежемесячного изменения
	560

14%
	620

11%
	600

18%
	–

–

	Экспорт Лат. Америки

%ежемесячного изменения
	490

10%
	525

3%
	510

5%
	–

–

	Внутренний рынок США (средне западный регион)

%ежемесячного изменения
	–

–
	639

7%
	650

3%
	780

7%

	Японский экспорт

%ежемесячного изменения
	–

–
	530

3%
	–

–
	640

0%


Региональные лидеры: Китай

	Цены на сортовую сталь на внутреннем рынке понемногу повышаются… 
	Предложение цены на внутреннем рынке на 20 мм горячекатаную сортовую сталь в марте повысились; крупные металлургические комбинаты предлагают свои товары по закупочной цене Rmb 3,45/т (8445/т), по сравнению с ценой 3,300/т (8425/т) в прошлом месяце. Цены на доставку сортовой стали с северной части страны и до южных районов Китая даже выше, при средней закупочной цене в провинции Хуангжу Rmb 3600/т ($465/т). 

	…цены на провода тоже
	Отечественные цены на вид (Q 235) развиваются также, как и рынок заготовок с предложением закупочной цены Rmb 3250/т ($420/т), которая повысилась на 3% и составила Rmb 3350/т ($432/т). Покупательская деятельность на внутреннем рынке возобновилась за последние 2 недели, после сезонного затишья на рынке во время которого был Китайский Новый Год. Строительная деятельность в главных городах также возобновилась. Строительная деятельность в главных городах также возобновилась. Решение «Баостил» поднять цены во втором квартале на продукцию обеспечило поддержку на рыночном настроении, а увеличение уровня реального спроса в марте и апреле. БИЛ надеется, что циклические/периодические поставки будут иметь такие же ценовые тенденции на внутреннем рынке Китая.

· Ожидают дальнейшее увеличение цены на сортовую сталь к концу марта, также на скрап и железную руду для производителей на внутреннем рынке.

· Накопленные запасы в сервисном центре и на уровне конечного потребителя подразумевают, что покупатели стали уверены в повышении средней цены во 2-ом квартале 2006 г. Заявление «Баостил» была четко указана его политика лидера в стране, и была обусловлена жесткой политикой местного рынка.

· Частично компенсируя производственные издержки, настроение рынка должно измениться после того, как Китайское правительство объявило об отмене экспортных скидок на готовые стальные товары и об увеличение налога на полуобработанную стальную продукцию на 5%. Это значит, что ожидания на увеличение запасов и повышение покупательской способности на внутреннем рынке понижает степень давления на наши среднесрочные ценовые прогнозы.



	Перспектива БИЛ: улучшить перед тем, как станет хуже.


	Окончание весеннего фестиваля принесло поток новых покупателей на внутренний рынок Китая, что увеличило покупки, тем самым, облегчая предпринимателям и производителям переход на более высокий ценовой уровень. Настроение к повышению, которую набрала силу и продержалась три месяца. БИЛ ожидает, что цены продолжат стабилизироваться до конца марта, что укрепит покупательскую активность конечных пользователей. Однако, угроза переизбытка товаров может достигнуть уровня увеличения производственных возможностей, превышающих спрос. Похоже на то, что во втором квартале товары на экспорт потеряют свою конкурентоспособность, БИЛ рассчитывает увидеть первые признаки исправлений не позже мая.



	Цены на экспорт заготовок резко повышаются…
	Китайских прямоугольных заготовок на экспорт осталось малое количество, из-за резкого скачка цен в январе и феврале 2007 года. БИЛ осознает, что покупатели из Таиланда и Вьетнама вынуждены согласиться с ценой $500/т за партию стальных китайских заготовок в апреле, что по сравнению с договорными ценами в феврале ниже на $40/т. Китайским производителям стальных заготовок сложнее всего было прийти к согласию с представителями вьетнамского рынка на этот месяц. Производители продукции вторичной перекатки не смогли перейти к полной калькуляции импортируемой подложки при помощи продаж арматурной стали на отечественном рынке.

	…в придачу к трудностям вьетнамских производителей 
	БИЛ понимает, что вьетнамскую арматурную сталь продают по средне закупочной цене Vnd9.3м/т ($568/т) на отечественном рынке; это значит, что вьетнамские производители перекатки могут заработать деньги при условии получения заготовок по цене $450/т. Предложения на заготовки в этой области из других представителей намного выше уровня цен в Китае, предложение цены на украинские материалы $520/т (стоимость и фрахт), а предложение цены на японский импорт составляет $525-530/т (стоимость и фрахт).


	Увеличение объемов экспорта не зависит от предложения цен на экспорт китайских заготовок за последние месяцы

_____ Экспорт китайских углеродистых заготовок на все остальные рынки

_____ Экспорт китайских углеродистых заготовок на рынки юго-восточной Азии

_____ Цена на экспорт китайских заготовок

	Производство арматурной стали в Бразилии возросло наряду с приростом в потреблении

____ Производство арматурной стали в Бразилии
____ Реальный спрос на арматурную сталь в Бразилии



Региональные лидеры :Страны СНГ и Восточной Европы

	Цены двигаются вперед в то время как запасы остаются недостаточными
	Цены на экспорт сортовой стали в СНГ продолжают стабилизироваться за последние четыре недели. Доступность заготовок остается ограниченной для поставок на рынки экспорта, что в свою очередь спровоцировало конкуренцию среди предприятий, пытающихся обеспечить безопасность доставки материалов в конце апреля. Турецкие покупатели должны были закупить российские заготовки по цене $ 520-530/т за фоб по Черному морю ($545-570/т стоимость и фрахт в Турцию) в связи с тем, что внутренний рынок и рынок экспорта турецкой сортовой стали продолжает стабилизироваться. Цена на импорт российских заготовок повысилась за месяц на $50/т в то время как объемы запасов не соответствовали продолжительному спросу.

	Ограниченный потенциал…в ближайшем будущем
	БИЛ оказывает поддержку российским и украинским производителям стали в действиях, направленных на дальнейшее повышение цен для иностранных покупателей до тех пор пока экспортеры из Китая будут в стороне от этой сферы. Строительная деятельность в СНГ остается впечатляющей при продаже арматурной стали фирмам-подрядчикам по цене приблизительно $700/т. Цены на импорт в Турции немного ниже этого уровня, что обеспечивает российским поставщикам продолжать повышение цен на стальные заготовки производителям вторичной перекатки из Турции. Все ещё существует значительная разница между ценами на экспорт и ценами внутреннего рынка на продукцию российской сортовой стали, которая объясняет тенденцию к повышению цен на экспорт в странах СНГ.


Региональные лидеры : Индия и Ближний Восток

	Цены на турецкий экспорт увеличиваются при возрастании затрат
	Рынок Ближнего Востока продолжает поддерживать высокие предложения цен на продукцию из листовой стали в марте. Частично из-за отсутствия конкуренции со стороны китайских экспортеров на рынке, турецкие экспортеры арматурной стали были особенно вынуждены увеличить экспортные цены в регионе, попыткой компенсировать более высокие цены на стальные заготовки. Экспортные предложения на коммерческие сорта арматурной стали в Дубаи и региональных портах на Ближнем Востоке достигают $600/т за фоб сертифицированный материал. Это можно сравнить с ценой $540/т за фоб в начале 2007 г.

	Торговля остается нестабильной

	Несмотря на высокие предложения цен на турецкий экспорт в течение последних двух недель, покупательская активность приостановилась в связи с маленьким ассортиментом товаров и нежеланием покупателей выполнять свои обязательства в бизнесе. БИЛ понимает, что устойчивый внутренний спрос в Турции имеет явное воздействие на экспортный ассортимент арматурной стали. Согласно договору, заключенному турецкими производителями, все должно быть распродано до конца апреля, а текущие переговоры проводятся относительно майских поставок. Покупатели в Сирии, Дубаи и Омане отказываются совершать передовые закупки дорогой арматурной стали, поскольку возможный спад в ценах не позволил бы торговать с фирмами-подрядчиками по таким высоким ценам.



	Арматурная сталь $1,000/т в Ираке


	Нехватка материалов и временные задержки (впервые за последние три года перевозки арматурной стали на Ближний Восток имеют 8-10 недель преимущества по сравнению с турецкими материалами) были характерными для областей с плохо развитой инфраструктурой, типа Ирака. Наценка, которая приблизительно составляет $300/т при маленьких поставках арматурной стали, приносит некоторым российским торговцам $1,000/т со стоимостью перевозки в Багдад, что является рискованной ценой на оплату и доставку. Арматурная сталь в Ирак доставляется грузовиками из Сирии и Ирана; для заключения сделки денежная договоренность необходима.




Региональные лидеры: Латинская Америка

	Высокие цены на бразильскую арматурная сталь
	Три основных изготовителя арматурной стали в Бразилии владеют высокими маржами во внутренних продажах, с закупочными ценами приблизительно $600-630/ ту в мартовских сделках. Цены там закрепились в течение 2007, поскольку производители настроены повысить производственные издержки, главным образом в добывании железной руды. В Бразилии продолжает расти спрос на железную арматуру в соответствии с темпом увеличения экономического роста в области. В течение 2006 г., объем экспорта бразильской арматуры составлял в среднем 55 000 tpm, которые в основном были проданы компаниям из стран Центральной и Южной Америки. Это равняется среднестатистическим месячным объемами экспорта железной арматуры 70,000 т в 2005 г. 

Однако общие экспортные способности бразильских производителей имеют потенциал для значительного увеличения, если намерения других участников осуществятся. БИЛ понимает, что, несмотря на планы расширения существующих поставщиков, сталевары из Бразилии и других стран заинтересованы в налаживании производства арматуры в Бразилии.




	Основные аспекты рынка стали.


	· Повышение цен на продукцию из листовой стали в Европе, США и Японии
· Рынки продукции из сортовой стали развиты в большинстве областей.
· Производители из Южной Кореи борются с устойчивой валютой

	Повышающейся цены на скрап привели к повышению цен на американскую горячекатаную сталь
	Запасы продукции из листовой стали теперь сокращаются на североамериканском рынке. Хотя ассортимент полностью не исчерпался, цены возрастают. Большинство главных заводов на Среднем Западе ввели ценовые увеличения и на март и на апрель. Горячекатаная сталь теперь продается по цене приблизительно $530/т ($584/т), увеличение приблизительно на $30/т ($33/т) по сравнению с ценой в феврале, и если текущие увеличения будут приняты покупателями, цены, могут достигнуть $570/т ($628/т) в апреле. В то время как закупки зависят от сервисных центров, БИЛ полагает, что главным толчком для возрастания цен, стало увеличение цены на скрап. Металлургические комбинаты хотят продолжить увеличения цены на сталь для стабилизации марж. Производители с Западного побережья повторяют действия производителей с Среднего запада относительно увеличения цен. В данный момент обсуждается вопрос об увеличении цен на апрель и май, но не на март. «Калифорния Стил Индастрис» собираются увеличить цены на сталь на $50/т в апреле, “USS-Posco Industries” намерены поднять цену на холоднокатаную сталь на $25/т в мае.



	Высокий конечный спрос приносит пользу изготовителям сортовой стали США 
	На рынке сортовой стали в США возросло количество заказов на постройку нежилых помещений, что продолжает снижать темпы строительных работ жилых помещений. В общем, изготовители сортовой стали на металлургических заводах опираются на количество заказов на постройку нежилых помещений. В январе общие затраты на строительство снизились по сравнению с прошлым годом и предыдущим месяцем в связи с нестабильной ситуацией на рынке жилья. Затраты на строительство нежилых помещений увеличились в январе 2006 г. на 13,5%. Строительство офисных помещений повысилось приблизительно на 1/3, а инфраструктурные затраты возросли на 11,8%. 

Ожидается, что спрос на сортовую сталь возрастет. Рынок строительства остается самым устойчивым рыночным сегментом, хотя материально-производственные запасы расходуются немного выше среднего. Количество материалов находится в ограниченном запасе, и по этим объемам можно увидеть затянувшийся период освоения новой продукции, который составляет 3-4 месяца. «Нукор-ямато» является единственным отечественным поставщиком некоторых крупносортных материалов, таких как листы, размером 14"x16". Рынок остается под контролем благодаря жестким основным положениям. 

	Ожидаемое повышение цен на европейскую горячекатаную сталь во 2 квартале…
	Европейский рынок продукции из листовой стали, как и рынок Северной Америки, готов к повышению цен на горячекатаную сталь во 2 квартале. Лидирующие производители объявляют о своих намерениях повысить цены. Пока окончательного подтверждения об ожидаемом повышении цен не было. БИЛ полагает, что оно составит €20-30/т ($26-39/т). Производители сообщают, что спрос увеличивается; рынок строительства в этом регионе считается одним из самых стабильных рынков, который повышает спрос. Текущие цены на горячекатаную сталь на внутреннем рынке Европы составляют €460-490/т ($604-644/т), в то время, как цены на холоднокатаную сталь составляют €540-580/т ($709-762/т).

	…также ожидается повышение цен на продукцию из сортовой стали
	В марте на рынке сортовой стали также наблюдается повышение цен. После 10% повышения цен на конструкционную сталь в феврале, производители объявляют о дальнейшем повышении цен во 2 квартале. «Корус» в апреле увеличивает цены на доставку сортовой стали на 8-10%. Спрос на сортовую сталь Великобритании значительно повысился, а высокие цены на скрап и стабильность рынков во всей Европе поддерживают повышение цен. «Арцелор Миттал» также повышает цены на скрап и сортовую сталь на 10,3%. Ожидается, что эта компания последует примеру компаний «Корус» и «Пенер Трегер» в повышении цен в апреле.

Другая продукция из сортовой стали такая, как прутья, также пользуется высоким спросом в Европе. Только сухие и жаркие дни дали возможность возобновить работы больших строительных объектов после короткого перерыва, связанного с Рождеством и Новым годом. Германия и Великобритания являются 2 сильнейшими рынками по импорту сортовой стали в западную Европу (см. диаграмму). Металлургические комбинаты в западной Европе повысили цены, ожидая, что контракты в начале марта будут заключены по цене € 500-530/т ($657-696/т) в Экономическом союзе стран Бенилюкса, во Франции и Испании, в то время как цены две недели назад были €480-500/т ($631-657/т). В южной Европе конкуренция жестче, т.к. некоторые металлургические комбинаты в Италии остаются конкурентоспособными на рынках, таких как Греция (см. диаграмму). Тем не менее, традиционными источниками дешевого импорта в восточную Европу, (Турцию и страны СНГ) являются активные продажи по высоким ценам на внутренних рынках. Предложения сотовой стали СНГ были представлены на рынке, но, в действительности, полагают, что продажи будут на низком уровне, т.к. у металлургических комбинатов много отечественных предложений. Таким образом, БИЛ не предсказывает резкого скачка в ценах на сортовую сталь в ближайшее время в западной Европе. 

	Высокий уровень экспорта в Японии…
	Ожидается, что на рынке Азии также поднимут цены на горячекатаную сталь во втором квартале, как это было на рынках листовой стали в Северной Америке и Европе. Ожидается, что японские предложения Южной Корее на горячекатаную сталь возрастут примерно на $30/т и составят $530-540/т за фоб. Японские металлургические комбинаты уверены, что им удастся повысить цены до такого уровня, т.к. у них есть предложения от Ближнего Востока и Латинской Америки на покупку стали по цене $540-550/т за фоб. В результате повышения цен японские металлургические комбинаты пробиваются на рынки за пределы Азии. БИЛ осознает, что японские производители предлагают $530-540/т за фоб для покупателей из Кореи. Если такое случится, то японцы, вероятно, откажутся от длительных переговоров с корейцами. После того, как японцы заключили экспортные сделки с корейцами, они перешли на новый уровень партнерских отношений с производителями из Китая и Ближнего Востока.

	…исторически сложилось, что объемы отечественных запасов велики.
	Существует беспокойство по поводу слишком больших объемов отечественных запасов в Японии, хотя рынок экспорта горячекатаной стали в Японии остается стабильным. В конце января ассортимент горячекатаной, холоднокатаной и оцинкованной стали достигли 4м тонн. Хотя объемы запасов обычно возрастают в январе, в связи со спадом торговли во время рождественских каникул, в этом году запасы как никогда велики. Товарооборот на японском внутреннем рынке легковых автомобилей считается низким, и существует мнение, что производители машин должны пересмотреть свои производственные планы. 

	Устойчивая корейская валюта влияет на образование цен на сталь
	Стабильность корейской валюты повлияла на производителей отечественного оборудования, и это привело к недавнему снижению цен на холоднокатаную и оцинкованную сталь на KPW20,000 /т ($21/т). Однако, вероятно, что лидирующий производитель «Поско» сможет поднять цены на горячекатаную и листовую сталь на KPW30,000/т ($32/т)., как это сделал конкурент «Донгкук» в октябре 2006 г. Тем не менее, корейские кораблестроители также затронуты стабильной национальной валютой, и это могло приостановить возрастание цен, которое может предложить «Поско», на листовую сталь. 


	Италия активно экспортирует арматурную сталь в Грецию

___ Экспорт Италии во Францию
____ Экспорт Италии в Германию

____  Экспорт Италии в Грецию 

	Импорт арматурной стали опять начал повышаться в Великобритании, а объемы импорта в Германии остался стабильным

____ Импорт арматурной стали в Великобританию из западной Европы

____ Импорт арматурной стали в Германию из западной Европы



