В наше время продажа самых разных товаров через Интернет, с помощью телевидения ,газет и журналов очень распространена, и многие постоянно этим пользуются. В конце 20-го века на телевидение предпринимались попытки рекламирования товаров на центральных каналах, однако такой вид торговли не прижился.

Но появление такой всемирной, глобальной сети как Интернет  в корне все изменило. В наши дни всемирная паутина является одним из самых востребованных и распространенных средств массовой информации, следовательно, в ближайшем будущем обычные магазины и торговые точки просто напросто будут вытеснены Интернет-магазинами. Многие зададут себе вопрос: так почему же покупка товаров через Интернет столь выгодна? А преимуществ у такой продажи очень много. Самое главное преимущество-это то, что мы сотни раз видели покупаемые товары в магазине, имеем представление, что это такое, и точно знаем это то, что нам нужно или нет.
Еще одно существенное преимущество-это низкие цены. Просмотрев прайс-листы товаров, продаваемых в Интернете, мы можем заметить, что цены на них несколько ниже , чем в простых магазинах. Это вполне понятно: нет необходимости платить за аренду помещения, зарплату продавцам, налоги, обслуживание и т.д. Это самая настоящая экономия, а качество товара остается неизменным.
Интернет имеет огромное количество пользователей, что позволяет увеличить количество продаваемой продукции в десятки раз. Можно сэкономить средства на рекламе продаваемой продукции, размещая прайс-листы на различных порталах. В каждом прайс-листе имеется описание продукции, качества, цены, предназначения и цели использования. Вам придется потратить кучу своего времени, чтобы подробно ознакомиться со всеми характеристиками товара .Когда же вы преобетаете товар в Интернете, вы будете более уверены, что это именно то ,что вам нужно, а не пустая трата денег. Вам всего лишь необходимо зайти в Интернет, найти нужный сайт ,просмотреть картинки ,прочитать всю необходимую информацию и решить, нужен нам этот товар или нет.
Можно сделать вывод, что такой вид продаж выгоден как продавцу, так и покупателю. Производитель, помещая свои прайс-листы на различных порталах, сможет увеличить объем продаваемой продукции без особых затрат.

